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AMPER E-mobility

Rozsah expozice rozsifen na vice nez 1000 m?

Vystavni premiéry vozU Kia EV5, Mercedes
Benz GLB a GLC, Suzuki eVitara

AMPER STAGE

Nova ziva platforma veletrhu AMPER s roz-
hovory, pfipadovymi studiemi i panelovymi
diskuzemi. Témata jako kyberbezpecnost,
energetika, digitalni transformace i praktic-
ké worshopy chytré instalace.

Testovaci jizdy a prezentace na E-STAGE

Hlavnim partnerem AMPER STAGE byla
Elektrotechnicka asociace CR a VUT v Brné.
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NEJLEPSI INOVACNI PRODUKT

Pripojnicovy systém RiLineX - Rittal s.r.o.

Pripojnicovy systém RiLineX byl porotou ocenén, protoze
vyrazné zkracuje, zjednodusuje a zprehlednuje projekto-
vani, instalaci a provoz silovych rozvadécu.

NEJLEPSI RESENI
PRO UDRZITELNOST

Motory s permanentnimi magnety
- Innomotics, s.r.o.

Komise ocenila energetickou U¢innost motord Innomo-
tics s permanentnimi magnety, kterd vysoce presahuje
soucasné standardly.

NEJLEPSI RESENI V OBLASTI
i ELEKTROINSTALACI

Bezsroubovy systém Hager quickconnect
- Hager Electro s.r.o.

Komisi zaujal Bezsroubovy systém Hager quickconnect,
jenz zvysuje efektivitu, rychlost a bezpecnost elektroin-
stalaci.

NEJLEPSI DIGITALNI RESENI

3MI instrument, MetOp-SG druzice
- Vysoké uceni technické v Brné

Ocenény exponat pfinasi novou tridu digitalnich sluzeb
pro Sirokou verejnost.

NEJLEPSI PRODUKT
V OBLASTI BEZPECNOSTI

Vzduchovy jisti¢ SACE Emax 3 - ABB s.r.o.

Komise ocenila tento exponat, protoze splfuje standardy
kybernetické bezpecnosti, umoznujici plnou integraci
do kritické infrastruktury pfi vyuziti vyhod digitalnich
nastroju.

Zlaty Studentsky
AMPER

NEJLEPSI VYSOKOSKOLSKY
PROJEKT

Projekt Brno Mars Rover — VUT v Brné — zaméreny

na vyuziti teoretickych i praktickych znalosti a jejich
integraci do funkénich pokrocilych technologii pri feseni
narocnych inzenyrskych uloh.

NEJLEPSI STREDOSKOLSKY
" PROJEKT

Jakub Straka - Stfedni prdmyslova skola na Proseku

— za projekt elektromagnetického urychlovace,

ve kterém spojil vlastni teoreticky navrh s praktickou
realizaci s cilemn demonstrovat skupinu fyzikalnich jevd
v elektrotechnice.

Cena za prumyslovy

CENA ELEKTROTECHNICKE ASOCIACE CESKE REPUBLIKY design AMPER 2026
ZA PRODUKT S NEJVETSIM BUSINESSOVYM POTENCIALEM
CAB.iQ - Inteligentni roboticky skladovy systém pro CAB zasobniky - @ 9N Telekomunikace. a.s.
ORBIT MERRET, spol. s r.o. '
Inteligentni roboticky skladovy systém spolecnosti Orbit Merret pro automatizovanou produkci @ Moravské pfistroje a.s.

desek plosnych spojd umoznuje jeho plnou integraci do konceptu Primyslu 4.0.

@ OlifeEnergy
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Anna Vondraékova, Communications Manager
(Electrification), ABB s.r.o.

,Na AMPER jsme se po nékolika letech vratili
presvédceni vizi BVV dat veletrhu novy impuls — a
letosni ro¢nik to potvrdil. AMPER se znovu ukazal jako
Zivé centrum oboru. Vedle poutavé expozice jsme
vsadili na komplexni zazitek, propojili jsme vystavu s
odbornym programem, poprvé zapojili influencera a vse
podpofili online i offline komunikaci. Zpétna vazba
potvrdila, ze veletrh dnes neni jen o expozici, o
aktudlnich tématech a trendech, ale také o kvalité
setkani a celkovém zazitku. Vysoka navstévnost po
véechny tfi dny a setkanfs partnery z CR, Slovenska a
Madarska jsou dikazem, Ze se AMPER ubira spravnym
smeérem."

Jan Pina, Marketing & Product manager, Rittal s.r.o.
»S Ucasti na veletrhu jsme byli spokojeni, po vsechny
tfi dny jsme méli na stdnku opravdu hodné zakazniku
a jako nejvetsi expozice jsme pritahovali velkou pozor-
nost. K Ucasti nas presvedcil i doprovodny program,
do kterého jsme se aktivné zapojili, a velmi si vazime
ocenéni Zlaty Amper za nas exponat RiLineX. Celkové
vyhodnoceni nas teprve ¢ek3, ale prvni dojmy jsou jed-
noznacné pozitivni.*

Katefina Ptackova, Head of Communications, Inno-
motics s.r.o.

.Na veletrhu jsme se pod znackou Innomotics letos
prezentovali poprvé. Od prvniho navrhu stanku az po
jeho samotnou realizaci, spoluprace nad medialnim
pokrytim, skvélad organizace soutéze Zlaty Amper i do-
plfkového programu Amper stage — profesionalni tymy
brnénského Vystavisté za podpory Elektrotechnickée
asociace odvedly opravdu skvély kus prace, o cemz
sveédci ostatné i vysoka navstévnost letosniho rocniku.
Dékujeme, Ze jsme mohli byt u toho!*

Stépanka Fiserova, Marketing Manager, Turck s.r.o.
.Na AMPER jsme se vratili po ro¢ni pauze a jsme radi,
ze mame prakticky neustale plny stanek — potkavame
stavajici zakazniky i spoustu novych tvari. Tési nas také
Ucast konkurence a Siroké verejnosti véetné vysokosko-
|aku, ktefi se zajimaji o nase technologie. Ocenujeme

i propagaci a prostor, ktery jsme dostali, protoze je pro
nas dulezité, aby se veletrh dostal k co nejvice lidem.
AMPER patfi k nejdulezitéjsim akcim v nasem oboru

a budeme radi, kdyz se bude dal rozvijet a rdst.”

Lucie Refichova, Country Marketing Lead, HITACHI
Energy Czech Republic s.r.o.

LAMPER hodnotime velmi pozitivng, potésila nas vysoka
navstévnost i velky pocet studentd, protoze prave talent
acquisition a hledani novych technicky vzdélanych ko-
legl bylo jednim z nadich hlavnich cilG. Zaroven jsme

se zde setkali s fadou zdkaznikl a duleZitych partnerd,
coz je pro nas klicové. Ocenujeme takeé silnou podporu
vlddnich instituci, ministerstev a oborovych svazd, které
umoznila nasemu managementu jednat s lidmi podile-
jicimi se na tvorbé energetickeé politiky a legislativy. Pro
nasi oblast energetiky je takové propojeni velmi dulezité.”

David Hlavi¢ka, Product and Marketing Manager,
OBO BETTERMANN Holding GmbH & Co. KG

»S letoSnim AMPERem jsme spokojeni, potésila nas
pomeérne vysoka navstévnost i celkova atmosféra. Opro-
ti minulym rokdm se podle nas vyrazné zlepsila propa-
gace veletrhu a také umisténi naseho stanku bylo velmi
dobré - fungoval jako pfirozeny meeting point. Vnima-
me pozitivhé, Ze se na veletrh vraceji velké firmy, které
mu davaji silnéjsi zvuk a prestiz. Véfime, Zze se k nim
pridaji dalsi a Ze se AMPER bude dal rozvijet, my u toho
rozhodné chceme byt.*

Thomas Grund, feditel, Hager Electro, s.r.o.

ZAMPER predcil nase ocekavani, méli jsme opravdu
hodné zakaznikd a prakticky jsme se nezastavili. Potvr-
dilo nam to, Ze rozhodnuti vystavovat bylo spravné, a uz
ted se téSime na pristi rok. SlySime i od konkurence,

Ze jejich nelcast byla chyba a Ze se chtéji vratit. Velky
Uspéch méla i nase doprovodna akce s cimbalovou
muzikou — chtéli jsme ozivit komunitu elektrotechnikt
a spojit znacky, a to se podle reakci opravdu povedlo.”

Ivana Jakoubkova, marketing manager, Hager Elec-
tro, s.r.o.,

»Na nasem stanku byla opravdu vysoka ucast navstévni-
kd a nasim cilem je vénovat se jim naplno, aby se u nas
citili jako doma. Znamenalo to vyssi naroky na personal-
ni obsazeni a zpocatku jsme méli obavy, ze je tu skoro
tfi ctvrté firmy, ale ukazalo se, Ze to bylo potfeba. Podle
ohlasu si lidé velmi ceni pfijemné atmosféry a osobniho
pfistupu. Pravé to podle nas prispiva k celkovému Uspé-
chu Ucasti.”

Vladimir Schnurpfeil, jednatel, Murrelektronik CZ s.r.o.
LLetosni ro¢nik hodnotim velmi pozitivng, zejména z po-
hledu propagace a snahy posunout veletrh zase o krok
dal, to je urcité spravny smeér. Je vidét, ze organizator
pracuje na rozvoji celé akce. Pokud bych mél pridat
podnét do budoucna, chybi mi zde silngjSi akcent na

pojem automatizace, ktery dnes v prdmyslu hraje klico-
vou roli. MozZna by stélo za Uvahu jej vice zddraznit nejen
obsahovg, ale i v samotné komunikaci veletrhu.”

Stanislav Mecner, marketing, HARTING s.r.o0.

,Brno mam rad a na AMPER jezdim pravidelnég, je to pro
meé vzdy skvéla prilezitost. Veletrh vnimam jako idealni
misto pro setkani se zakazniky a pro utuzeni obchod-
nich vztahl. Za mé je vdechno v pofadku a atmosféra je
velmi prijemna. Navic ucast srovnatelna nebo dokonce
lepsi nez v minulych letech, coz nas velmi tési. Uz ted'se
tésSim na dalsi ro¢nik.”

Pavel Kubik, jednatel, PBT RoZnov p. R.,

JVeletrh nas mile prekvapil, navstévnost byla solidni

a ocenujeme i dostatek prostoru. Pozitivné hodnotime

i parkovani blize areélu, to je pro nas dulezité hlavné

pfi manipulaci se stroji. Do budoucna bychom mozna
zvazili Upravu oteviraci doby, zejména posledni den,
protoze odpoledne uz byva navstévnost slabsi. Zahra-
nicni partnefi byli prijemné prekvapeni poctem lidi, coz
je z hlediska PR urcité dobra zprava, a my celkovy pfinos
vyhodnotime po skonceni veletrhu.”

Josef Koéi, majitel, KOCi VN s.r.o.

Na veletrhu AMPER jsme pravidelnymi vystavovateli uz
od roku 1995 a stale je pro nas mistem, kde se potkava-
me s nasimi obchodnimi partnery a dodavateli. Pfinasi
nam i nové prilezitosti — obcas narazime na nékoho,
koho jsme dosud neznali, nebo se oteviou nové projekty
s novymi partnery. S letosnim rocnikem jsem spokojen.
Méli jsme nékolik velmi dobrych jednani, nékteré zakaz-
ky se zde ujasnily a nékterd jednani se posunula kupre-
du, takze za mée dobré.

Jifi Stoch, obchodni manazer, TEDOM a.s.

Minuly rok jsme na veletrhu AMPER vystavovali poprvé,
je to pro nas prilezitost setkat se s potencialnimi zakaz-
niky i mimo nasi obvyklou zénu. Letos je tady od prv-
niho dne opravdu naval a lidé se o kogeneraci zajimaji,
takze to hodnotime velice pozitivné.

Zdenék Pribyl, specialista systému fizeni a metrolog
spoleénosti OHLA ZS, a.s., divize Technologie:
Vystavujeme tady pravidelné a setkdvame se s projek-
tanty, spravci siti a dalSimi zakazniky. AMPER pro nas
neni o ziskavani novych zakaznikd, to se stane jen ma-
lokdy, protoze trh je Uzky a viceméneé se vsichni zname.
Ale veletrh je nejefektivnéjsi prilezitost, jak se s nasimi
Ceskymi i slovenskymi zakazniky potkat na jednom
misté. Letos je navstévnikl opravdu hodné a jsme za to
radi, i kdyz obcas premyslime, Ze stanek jesté prifoukne-
me. A to ho mame kazdy rok vétsi a vetsi.

Jan Sabata, jednatel, SVK Elektronik s.r.o.

Je to nejlepsi veletrh pro nas, zameéreny na elektro.
Navstévuji nas nasi stali zakaznici, ale obc¢as tu mame
i nové.

Martin Miksik, marketingovy specialista, AGROTEC a.s.
Zajem je velky, hlavné dopoledne. Nejvetsi pozornost
pritahuje Elroqg, hned za nim je elektricka dodavka Kia
PV5, kterou lidé ocenuji kvuali cené. Zaroven jedname

s firmami o dodavkach a prestavbach vozidel, takze tu
vznika i mnoho obchodnich kontaktd.

Jan Molnar, general sales manager, AVNET Abacus
Zajem rozhodné roste. Oproti minulému ro¢niku vidim
vice navstévnikd. Pro nas je vybornou pfilezitosti setkat
se s vyrobci i jejich partnery na jednom misté. Kazdy rok
zde potkavame znamé tvare, ale objevuji se i noveé firmy,
které minuly rok tfeba vibec nepfisly. Neustale vznikaji
nové napady a my chceme byt u toho uz na zacatku,
abychom mohli pomoci jejich projektdm k Gspéchu.
Proto nas tési, ze se u naseho stanku zastavuji.

Zdenék VidlarF, jednatel, MINYX servis

Kromé exponatl jsme privezli hlavné dobrou naladu.
Veletrh je pro nas prilezitosti setkat se se zakazniky, se
kterymi dlouhodobé spolupracujeme. Zaroven chceme
oslovit nové zakazniky prostfednictvim prezentace dis-
plejd, LED produktl a dalsich feseni.

Lubomir Jochman, prodejce novych vozd, CanoCar
L,Upfimné mé prekvapilo, kolik lidi se na AMPERu objevi-
lo — za tfi dny jsme nasbirali spoustu zajimavych kontak-
td a navstévnost byla opravdu vysoka. Doufame, ze nam
to pomuze v daldim rozvoji byznysu i v propagaci nase-
ho prvniho elektrického auta. Jsme tu poprvé a zkuse-
nost hodnotime velmi pozitivné. Do budoucna urcité
zvazujeme navrat, idealné s novymi produkty, abychom
méli navitévniklim zase co nabidnout.”

Martina Slivova, obchodni manazer, Chytré nabijeni
,Pro nas byl letosni AMPER velmi pfinosny — zatimco
loni jsme zde navazali hlavné B2B spoluprace, letos
jsme zaznamenali i velky zdjem koncovych zakaznikd.
V tomto ohledu byl ro¢nik opravdu povedeny. Oce-
nujeme také propagaci ze strany veletrhu a moznost
vystoupit v diskuznim panelu. Velmi si vazime i clanku
na strankach BVV, na ktery se mUzeme déle odkazovat,
takze z marketingového pohledu hodnotime Ucast vel-
mi pozitivné.”
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